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 ◇１6 年度トップメーカーはどこか（建築確認ベース） 
 

◆首位交代県は 9 県 
メーカーからビルダー 

・千葉（積水→タクトホーム） 

・奈良（大和→一建設 G） 

メーカーからメーカー 

・三重（一条→大和） 

・佐賀（積水→大和） 

ビルダーからメーカー 

・京都（エルハウジング G→積水） 
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３． 部門別売上～戸建注文比率23％、非住宅、海外に伸び 

 ４． 2016 年度住宅メーカー経営指標ランキング 

 ５． 総利益率は回復、収益には明暗 

Ⅲ．販売戦略分析 

 １．営業販売効率と各社ポジション 

  （1）営業マン１名あたりの販売棟数は4.63 → 4.72 棟へ増加 

  （2）営業１名あたり完工高は1.77 億円、単価上昇傾向は続く 

 ２．展示場出展状況と販売効率 

  （1）一条、桧家は引き続き出展増加、積水ほか大手３社は大幅減 

  （2）展示場競争力～展示場当り販売棟数は26.2 → 26.9 棟に増加 

  （3）エリア別展示場状況～中・西日本中心に全国で36 棟減少 

 ３．大手メーカーの３大都市圏比率は0.5ポイント減少 

 ４． 最新商品動向 高価格帯商品は引き続き注力、ZEH 対応も加速 

Ⅳ．都道府県別ランキング 

 １．低層住宅全国販売ランキング 

  （1）総合～積水1.6 万棟、 

1 万棟超5 社、9 千棟台1 社、8 千棟台4 社 

  （2）戸建住宅～一条が連続1 位達成、1 万棟台は3 社 

  （3）アパート～大東ダントツ、2 位争は大和積水で団子状態続く 

  （4）工法、構造ランキング～一条が2 × 4 注文で独走態勢に 

 ２．県別販売力分析～№ 1 積水7、一条4、大和3、化学2 

３．低層住宅全体でもビルダー№ 1 取得県が27 か所に拡大 

 ４．都道府県別住宅販売ランキング（確認ベース）  

 ５．都道府県別低層アパート販売ランキング 

ＪＳＫ総力調査、建築確認申請概要書ベースの 

2016年度都道府県住宅供給ランキング発表！ 

17 年度予測は 95.5 万戸、消費増税までは堅調に推移！ 

2016～2017年度住宅業界総展望。知りたい最新情報満載！ 
☆積水の低層住宅販売棟数は 1.6 万棟、１万棟超えは 5 社 

☆戸建住宅販売棟数は一条工務店が連続 1 位に 

☆ビルダーが低層住宅販売棟数№1 となる都道府県は 23 県から 27 県に拡大 

☆アパート～大東 8.2 千棟、大和 5.0 千棟、積水 4.7 千棟… 

 

 

収録企業（29 社） 

収 録 内 容 住宅マーケティングの定番として大好評 !! 

市場と企業の最新動向を探る必携資料、是非ご活用下さい！ 
 

 
 

 

㈱ ア キ ュ ラ ホ ー ム 
旭 化 成 ホ ー ム ズ ㈱ 
飯田ｸﾞﾙｰﾌﾟﾎｰﾙﾃﾞｨﾝｸﾞｽ㈱ 
㈱ 一 条 工 務 店 
サ ン ヨ ー ホ ー ム ズ ㈱ 
㈱ 新 昭 和 ( ｸ ﾚ ﾊ ﾞ ﾘ ｰ ﾎ ｰ ﾑ ) 
ス ウ ェ ー デ ン ハ ウ ス ㈱ 
住 友 不 動 産 ㈱ 
住 友 林 業 ㈱ 
積 水 化 学 工 業 ㈱ 

積 水 ハ ウ ス ㈱ 
セ ル コ ホ ー ム ㈱ 
大 東 建 託 ㈱ 
大 和 ハ ウ ス 工 業 ㈱ 
タ マ ホ ー ム ㈱ 
㈱土屋ホールディングス 
東 急 ホ ー ム ズ ㈱ 
東建コーポレーション㈱ 
ト ヨ タ ホ ー ム ㈱ 
㈱日本ハウスホールディングス 

 

パ ナ ホ ー ム ㈱ 
㈱ 桧 家 ホ ー ルデ ィ ング ス 
ミ サ ワ ホ ー ム ㈱ 
三 井 ホ ー ム ㈱ 
三 菱 地 所 ホ ー ム ㈱ 
㈱ヤマダ・エスバイエルホーム 
㈱ ユ ニ バ ー サ ル ホ ー ム 
㈱ L I X I L 住 宅 研 究 所 
㈱ レ オ パ レ ス 2 1 

 計 2 9 社 

Ⅰ．調査総括 

 １．市場見通しとプレハブ、２×４普及率 

  （1）2016 年度着工は97 万戸と3 年度ぶりに高水準を取り戻す 

  （2）持家では在来木造が、賃貸では2 × 4 がシェア伸ばす 

  （3）低層プレハブは持家・分譲が回復、貸家好調は変わらず 

  （4）2 × 4 は貸家がけん引し、消費税駆け込み時を上回る 

  （5）都道府県別の低層住宅傾向は都市圏で好調に推移 

  （6）持家プレハブ1 戸当たりの工事費予定額は3,106 万円に上昇 

  （7）2 × 4 の価格も上昇傾向だがやや頭打ち 

  （8）床面積帯状況～持家、賃貸の小型化がさらに進む 

  （9）階層別状況～「平屋」と「3 階建」が伸びる 

 ２．大手住宅業者の供給構造の変化 

 ３．主要住宅メーカーの2016～ 2017年度戦略展望 

  （1）積水ハウス～中高級路線の徹底で初の売上高2 兆円を達成 

  （2）大和ハウス～ 3 つの駆動力で7 期連続最高益突破 

  （3）積水化学工業～新商品投入と土地戦略強化で増収を狙う 

  （4）ミサワホーム～事業の多角化により収益力を確保 

  （5）住友林業～全セグメント増収で、過去最高益を更新 

  （6）旭化成ホームズ～後半巻き返し受注高は回復傾向 

  （7）パナホーム～多層階住宅と集合住宅に注力 

  （8）三井ホーム～耐震訴求と新商品展開で受注拡大を狙う 

Ⅱ．収益性分析 

 １． 棟数ベースでも回復基調、決算前年比増維持 

 ２．大手８社の増収増益は５社、明暗は分かれる 

業績推移、県別棟数、戦力（拠点、営業マン数）、商品構成、 
財務分析、パーヘッド、展示場効率、業態別・構造別シェア、 

その他豊富なデータ満載 
 


