
☆全国県別・ブロック別 

低層アパートランキング掲載 
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Ａ４ヨコ判 200頁（予定）  一般頒価 73,500円（税込） 

＝住宅産業研究所 発刊資料のご案内＝ 

Ａ４ヨコ判 262頁  一般頒価 98,000円（税別） 

☆今後生き残る 
有力アパート業者はどこか 

  

 
 

 ※お申込は裏面の申込用紙にご記入の上、ＦＡＸで送信してください。 

ＪＳＫ ㈱住宅産業研究所 

 

 

当資料のポイント 

１．相続税改正や低金利、市場変化に企業は？～有力企業の賃貸住宅戦略を徹底分析 

●都心部中心に競合激化。大東も都市部販売強化、高付加価値で差別化積水、RC で都市部大和… 

●多層階の旭化成とパナ、ハイムも首都圏攻略へと動き出すか。各中堅メーカーの動きは？ 

●拡大市場として期待されるシニア向け住宅は？ サ高住の現状と注力するハウスメーカー動向 

●47都道府県別低層アパートランキング（確認申請ベース）～大東、積水、大和の３強変わらず 

２．全国一斉見学会が増加！オーナー攻略法は？～販売手法分析 

●集客・イベント～各社全国一斉見学会が増加傾向。セミナーはテーマが多様化。専業も反響取り組み 

●ルート営業～ルート先法人を自社工場＋実物見せる見学会で引き付け。細かく訪問も徹底へ 

●飛び込み～ルート情報やリピートだけでは限界。飛び込み、電話など新規開拓が受注増の鍵握るか 

●駅前店舗政策～各社強化し始めた接点構築の駅前店舗。旭化成のしつらえは女性目線を大事に 

●オーナーアンケート～アパートオーナー300名に聞く最新傾向。「きっかけ」「契約・非契約理由」ほか 

３．これから注目の有力アパート業者は何処か？ 

●大東建託～トップを独走。営業マン増加を図り、足で稼ぐ営業スタイルの継続が強みも新規減少傾向 

●積水ハウス～CRE 事業部新設で法人営業を強化。3・4 階建のさらなる受注拡大と高付加価値提案 

●大和ハウス～賃貸住宅商品バリエーションを大幅に拡充、非住宅＋賃貸住宅を積極的に提案開始 

●旭化成ホームズ～供給エリアを拡大し、コミュニティ賃貸による「住まい方」で差別化を図る 

 



①低層賃貸住宅市場の着工実績と見通し 

②地域別の低層賃貸アパート着工動向（2015年度） 

③工法別動向～ﾌﾟﾚﾊﾌﾞ･ﾂｰﾊﾞｲは高止まり、在来木造が増加 

④床面積別着工動向～首都圏中心に 30㎡以下が増加 

⑤3階建アパート着工動向～東京が全国の 1/4を占める 

⑥中高層賃貸～棟数減少の首都圏に住宅メーカーが参入 

⑦ストック分析～貸家 1852万戸、空家率は 18.8％で変化なし 

 ～全国市町村別賃貸住宅着工数（低層・中高層）と空室率一覧表～ 

 

 

①アパート事業の競争力分析～売上高は消費税増税後の反動減の影響もほとんどなく、堅調に推移 

②アパート市場掌握比較～大東 No.1県 37エリアと他社を圧倒。都会に強い積水、その一歩外を大和 

③アパートの地域別販売ランキング～北海道、東北、北関東、首都圏、東海、近畿…5～15位まで 

 

①アパート各社の販売実績比較～貸家販売戸数・売上高ランキング推移 

②アパート事業別収益力分析 

1.大東、積水、大和の売上高はバランス拡大 

2.収益力分析～大手メーカー利益率も上昇傾向 

3.アパート建築は粗利低下、営業利益は 10％超維持 

③アパート大手 5社の収益力比較 

1.総合大手２社と専業３社の収益構造比較～大東、積水、大和、レオパ、東建 

2.積和不動産と大和リビング系の収益力比較 

④賃貸住宅専業業者の収益力比較～スターツ、セレ、ＭＤＩ、シノケンＧ、インベスターズ、生和 

  

特集２． アパート業界の競争力分析～15年度ブロック別・県別ランキング 

 

特集１.  アパート市場分析 

特集３.  アパート業者の財務分析 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



  

①販売情報源分析～専業は飛込み以外の強化、眼 0カーは駅前店舗で接点強化へ 

②各社に広がる駅前店舗 

③販売力分析①～アパートオーナーのきっかけ 

④販売力分析②～最初からイメージした会社の有無 

⑤販売力分析③～最初にイメージした会社と最終的に契約した会社 

⑥販売力分析④～営業マンと出会ったきっかけ 

 ⑦販売力分析⑤～事業提案を受けた理由 

⑧販売力分析⑥～事業提案を受けなかった理由 

⑨販売力分析⑦～契約した理由 

 ⑩販売力分析⑧～契約しなかった理由 

  

 

 ①アパート専業メーカー、ハウスメーカーの商品戦略の違い 

 ②商品戦略分析①～多層階 

③商品戦略分析②～単身女性向け 

 ④商品戦略分析③～共働き、ファミリー向け 

 ⑤商品戦略分析④～こだわりデザイン 

 ⑥商品戦略分析⑤～遮音 

 ⑦主要会社新商品概要 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

①サービス付き高齢者向け住宅の現状 

 ②登録物件傾向 

 ③2025年には現代世代２人で高齢者 1人を支える社会へ 

 ④高齢者の住まいニーズは大都市圏を中心に全国へ波及する 

 ⑤国策の方向性 

 ⑥積水ハウスのサ高住動向 

 ⑦大和ハウス工業のサ高住動向 

 ⑧パナホームのサ高住動向  

特集５. アパート商品戦略 

特集６. サービス付高齢者賃貸住宅動向 

特集４. アパート販売戦略 
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（いずれかに○） 

‘16 アパート業界の競争力分析  頒価 98,000 円（税別） 

※下記会員様は上記頒価の 10％割引となります 
冊 

サ ー ビ ス 

加 入 状 況 

TACT（会員 No    ）・TACT ﾘﾌｫｰﾑ ・ ｴｸｽﾌﾟﾚｽ 

TACT ﾊｳｽﾒｰｶｰﾚﾎﾟｰﾄ ・ JSK ﾃﾚﾋﾞ ・ e ｶｳﾝｾﾘﾝｸﾞ 
／ いずれも未加入 

ご 住 所 〒 

貴 社 名  Ｔ Ｅ Ｌ (   )   - 

部 署 ・ 役 職  Ｆ Ａ Ｘ (   )   - 

ご 氏 名  E - m a i l  

支 払 予 定 日  振 込 銀 行 みずほ・三井住友・三菱東京 UFJ 

※弊社とのお取引が始めての方は事前振込みもしくは代金引換発送にてお願い致します 

     事前入金      代金引換発送（ご希望に印をつけてください） 

① 事前入金は申込書受理後に請求書を送付、ご入金の確認後資料を送付します。 

② 代金引換発送は申込書受理後に資料を宅急便の代金引換サービスにて送付します。 

購入申込書 

お申し込み有難うございます。所定事項をご記入の上、下記までＦＡＸでご返送ください。 

FAX 03-3358-1429 

ご記入いただきました個人情報は、今後、商品、請求書の発送、各種サービスのご案内などをお届けするために使用いたします。また、弊社ホームペ

ージに掲載の「個人情報保護方針」に従い、適切に管理いたします。 

 ご登録情報は、調査資料の発送など外部業者へ預託することもありますので、予めご了承ください。また、ご記入いただいたご本人には、ご自身の個人

情報の開示請求、間違いがある場合には訂正、削除を求める権利がございます。 

当社の個人情報保護に関するお問い合わせ、ご相談、及び要望などがございましたら、総務課の個人情報取扱窓口までご連絡をお願いいたします。

〒160-0022 東京都新宿区新宿 2-3-11                【ＨＰ】 

                                   TEL：03-3358-1407 FAX：03-3358-1429 E メール：jsk-mrk@tact-jsk.co.jp  

詳細個表の紙面 

サンプル 

～詳細個表：５～８頁で徹底分析（２ページ概要表＋分析内容３～６ページ）～ 

旭化成ホームズ、住友林業、積水化学工業、積水ハウス、セレコーポレーション、大東建託、 

大和ハウス工業、東建コーポレーション、パナホーム、ミサワホーム、三井ホーム、レオパレス２１ 

～概要個表：２～４簡易概要表＋分析内容）～ 

インベスターズクラウド、ＭＤＩ、シノケングループ、スターツコーポレーション、 

生和コーポレーション、大成ユーレック、トヨタホーム、日本住宅、桧家ホールディングス、フジ住宅 

企業分析は以下のような項目が含まれています 

① 決算概要推移 

② 組織・人員 

③ エリア別販売動向 

④ 商品関連データ（タイプ・階層・特徴別など） 

⑤ 販売手段動向、オーナーフォロー状況 

⑥ 一括借上げ実績及び概要 

⑦ 入居者源泉（個人・法人及びルートなど） 

⑧ 組織図 

掲載企業個表 

資料の内容に関するお問い合わせ       清水、関（和）、平野、髙津   03-3358-1407 

その他お支払などに関するお問い合わせ    阿我田             03-3358-1407 

個表 サンプル 
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