
80,000円（税込88,000円）
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なるべくネット上の情報のみで

建築会社を決定した（決定しようとした）

ネット情報で１社に絞込み、その会社だけの話を聞くために

展示場や会社ショールームに行った

ネット情報であたりを付けて（２～３社程度に絞込み）、

その会社の展示場に行って話を聞いた

ネット等で総合展示場の場所を確認して赴き、

現地で気になった会社のモデルを見学した

ネット上で気になった会社のカタログ請求をした

住宅情報誌を手に入れに行った

（書店で買う、駅などで無料情報誌をもらう、など）

スーモカウンターなど、無料の相談所で相談した

建築経験のある知人や親族に相談した

その他

 

  

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

< 発 行 元 ・お 問 合 わ せ 先 > 

㈱住宅産業研究所 〒160-0022 東京都新宿区新宿 2-3-11 御苑前 311 ビル 

●資料内容に関するお問い合わせ（関西支社）  06-6365-5831  関（和則） 

   ※メールでもお問い合わせを受け付けております ： seki-k@tact-jsk.co.jp まで 

 

お役職

E-mail

　〒

FAX

振込銀行

＠

　　住宅業界のＩＴ・ＷＥＢ戦略2020　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　頒価　80,000円（税込 88,000円） 　　　　　　　　冊

平成 　　　年　　　　月　　　　日 みずほ ・ 三井住友 ・ 三菱東京UFJ

ご住所

TEL

支払予定日

御社名・支店名

部署名

お名前

資料のお申込みは下記ご記入後FAXで　⇒　06-6365-5870　まで

資　　料　　名 冊　数

※下記の弊社サービスに入会中の企業様は上記頒価の10％割り引きとなります。

会員種別
（○をお付けください） 　TACT　 ・　エクスプレス　・　月刊ハウスメーカーレポート　・　JSKテレビ　・　eカウンセリング　　/　　いずれも未加入

※ 住宅産業研究所　ホームページ（www.tact-jsk.co.jp）でも受け付けています。
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